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欧盟与印度经贸关系发展及对我国的影响＊
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［内容提要］欧盟与印度近年经贸发展迅速，双方的自贸区谈判也进入尾声。本文主要分析了印度与欧

盟经贸关系的历史与现状，概述了不同时期所具有的不同特点，并分析了可能对我国的影响，最后提出了

相应的对策。
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　　战后欧洲开始了统一进程，而印度与欧洲的
交往自此可以看作是在两条线上同时进行，一个
是它与欧洲各国之间保持的双边关系，一个就是
它与欧洲经济共同体 （马约之后发展成为欧盟）
建立的联系。总体上，印度在这两条线上推进的
外交并行不悖，只不过前者内容更为全面，涉及
经济、政治、安全等方面，而后者长年仅围绕经
济、社会和文化方面的合作，政治安全领域的合
作有限。

一、冷战期间印欧关系

在独立后的相当长一段时期内，印度与欧洲
的关系发展十分缓慢。这主要由三个事实决定
的：一是印度与欧洲相去甚远，战略利益重合较
少，且战后其在意识形态领域偏向苏联，双方自
然在政治上也就保持一定距离；二是印度经济自
身发展缓慢，采取的又是一套进口替代型的发展
模式，造成了它与欧洲、乃至整个世界经济的融
合程度都很低；三是印度作为一个贫穷落后的发
展中大国，不仅经济发展时常为资金短缺、技术
短缺所困扰，在天灾人祸面前也格外脆弱，它又
离不开来自发达地区和国家的资金、技术和物质
的援助。这些就决定了它们之间的关系更多是受
援国与捐助国的关系，因而缺乏平等对话和长期
的建设性目标。
除上述原因外，还在于欧洲一体化过程过于

漫长。作为欧盟前身的欧洲经济共同体虽然早在

１９５０年就成立了，但初始成员只有六个：法国、

联邦德国、意大利、比利时、荷兰和卢森堡，而

且二十年都没有得到扩充。在这六个国家中，只

有法、德与印度关系相对密切。在１９８０－１９８５
年间，他们对印度的双边援助数额一度排在前

列，超过美、苏以及它以前的宗主国英国。英国

一直拖延至１９７３年才加入欧共体。１９９１年柏林

墙倒塌、苏联解体，欧洲一体化进程获得新生，

年末即通过了 《欧盟条约》。根据该条约，欧盟

于１９９３年正式成立。到２００４年欧盟共有二十七

个成员国，并一直保持至今。因此，虽然印度早

在１９６３年就在外交上承认了欧共体，并且与之

建立了相应的外交联系，但却在十年后的１９７３
年双方才签署了第一份 《商务合作协定》，正式

启动欧印经济合作。而此前的合作都是在国与国

的基础上进行的。

从双方的贸易往来看，冷战时期欧洲一直是

印度的一个重要的贸易伙伴。即便如此，欧盟和

印度的关系也依然是疏离的，这主要是印度长期

奉行内向型的经济发展战略使得它的经济开放度

很低，无论它的对外贸易还是引入的海外投资，

规模都相当有限。印度对外贸易占ＧＤＰ的百分

比在独立后的二十年里一直在缓慢下降，从

１９５１－１９５２年的１２．４％一度降至七十年代初的
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７．４％，这之后才开始攀升，但到１９９１年印度开
始自由化改革之前也仍不足１５％。①

从双方的资金往来看，欧盟一直是印度最积
极的捐助者。由于印度一方面强调经济赶超，在
缺乏国内资金和技术积累的条件下，通过引进国
外设备和技术大力发展重工业，而另一方面却又
无法做到充分利用自身比较优势、通过发展劳动
密集型产业以获取宝贵的外汇，就像东亚实行出
口导向型的国家所做的，使得它在独立后的大部
分时间里对外贸易都呈现高额逆差，只在两年里
出现过少量顺差。同时，它也不愿意开放国内产
业来积极吸引外国投资，使得１９９１年之前外国
投资在印度经济中只扮演一个非常次要的角色。
实际上，一直到２０００年之前印度获得的政府间
或国际机构贷款还多过其吸收的外国私人投资。
在１９８５－１９９１年的六年间印度吸引的外国投资
不足５亿美元，而１９８９－１９９０一年的贸易赤字
就高达４６亿美元。其结果与所有战后实行过进
口替代战略、且内向型经济特征明显的国家一
样，印度不断陷入国际收支危机，然后等待外部
资金的援助。值得一提的是，不管是在冷战前还
是冷战后，只有英国、瑞典和欧盟对印的援助全
部都是赠款，特别是英国很长时间以来都是印度
最大的赠款来源国。１９５８年也正是在英美等国
的倡议下，世界银行才特别组织了一个由世界银
行与１３个国家参与的援印财团，其中来自欧洲
的国家就占了１０个，它们分别是奥地利、比利
时、英国、丹麦、法国、西德、意大利、荷兰、
挪威、瑞典，其他还有美国、日本和加拿大。援
印财团不定期召开会议，确定援印的优先项目和
领域，协调成员对印援助活动，以最大化援印效
益。
然而，国际援助对印度经济的实际效果一直
以来就饱受质疑。一是因为根据印度的相关法
律，所有的外援都须通过财政部层层下拨，并按
国家计划向重化工领域的国有企业倾斜。其结果
是原本就缺乏市场引导的投资行为现在又受到官

僚主义的拖累，外援项目回报率偏低、效益差也
就成为必然。二是外部援助深受国际政治以及各
国经济发展状况的影响，往往缺乏连续性和稳定

性，不利于一些长期性发展项目的实施。

二、１９９１年之后印欧经贸合作

１９９１年是印度和欧盟各自发展进程中的一
个转折点。这一年印度遭遇国际收支危机，外汇
储备不足维持两个星期的国内进口，政府不得不
以储备的黄金为抵押向ＩＭＦ等国际机构借款以
度日，最后迫于国外、国内压力开始了经济自由
化改革。也是在这一年，苏联解体，欧洲政治版
图发生巨变，欧洲一体化进程得以重现生机。先
是 《欧盟条约》为欧共体建立政治联盟和经济与
货币联盟确立了目标与步骤，以后又是欧盟东
扩，吸收原东欧集团成员加入。在印度和欧盟内
部发生的这些变化都极大地促进了双方的政治经

贸合作。

２０１１－２０１２年印欧双边贸易达到１１１０亿美
元，较上年增加了１７％。其中欧盟对印出口
５８４．７５亿美元，而印对欧出口５２５．５６亿美元，
与２００１年相比都翻了近五番。两国的服务贸易
２０１１年也达到２０４亿欧元。在印度吸收的外资
中，来自欧盟的投资数量排第一，２０００年到
２０１０年欧盟流入印度的投资累计达到３４４亿欧
元。与此同时，欧洲近年来也是印度海外投资的
首选，截至２０１０年印度对欧盟直接投资的存量
达到７０亿欧元。两国已在２００７年开始自贸区的
谈判，目前谈判仍在进行中。

１．双边贸易和投资绝对数额增长很快，但
相对份额却有所下降

欧盟从冷战后期开始就一直是印度最大的贸

易伙伴，这一排名迄今也未改变。印欧贸易的发
展在过去的二十年里平均增长率在２０％左右，

１９９０－１９９１年度双方的贸易额只有１２１亿美元，
到２０１１－２０１２年度贸易额已升至１１１０亿美元，
增长近１０倍。可以看出，印欧贸易不管是出口
还是进口，所占份额却在逐年下降，且在加速下
降，从１９９１年占印度总进口的２９．４％、占其总
出口的 ２７．５％ 分别降至 ２００１－２００２ 年度的

２０．７１％和２３．１７％，到２０１１－２０１２年又进而降
至１２．０５％和１８．３３％。
下降的最直接原因是印度的对外贸易自上个

·４４·

① １９５１－１９５２和１９６０－１９６１的数据是当时欧洲自由贸易联盟和欧洲共同体的加总。欧洲自由贸易区又称小自
由贸易区、七国集团或七国联盟。由英国、瑞典、挪威、瑞士、奥地利、丹麦和葡萄牙在１９６０年组成一个
自由贸易区。１９９２年５月，与欧共体签定了 《欧洲经济条约》，共建欧洲统一大市场。参阅鲁达尔·达特著
《印度经济》，四川大学出版社，１９９４年，第４９３页。
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世纪９０年代下半期开始一直以更快的速度在增
长，且贸易对象日益多元，与此同时它的贸易重
心开始向亚洲发展中地区转移。２０１１－２０１２年印
度对亚洲地区的出口 （包括东亚、东南亚、中东
及海外地区）已占到它对外出口的５０％，而进口
比重更是高达５８％，比１９９６年分别上升了１１个
和１５个百分点。而同期，印度对欧出口下降了８
个百分点，而欧洲对印度的出口更是下降了近１５
个百分点。这种贸易地区结构发生变化的更深层
次原因一是印度的经济快速增长加大了它的能源

需求，导致它从西亚的进口迅速增加；二是随着
印度展开经济自由化改革，它的贸易壁垒不断降
低，使得拥有强大制造能力的东亚经济体特别是
中国得以进入印度市场并拓展市场空间。

２．印欧经济存很强的互补性，未来经贸发
展的空间很大

初级产品在印度对欧盟出口中占了２２％，
而在欧盟对印出口中仅占１２．６％。纺织品一直
以来都是发展中国家最有代表性的出口产品，在
印度对欧出口中占到１９％。相反，欧盟对印度
的纺织品出口仅占０．６％。另一方面，标志着较
高工业成熟度的机械及交通设备在印度对欧出口

中仅占１８％，而在欧盟对印出口中占了３９％。

２０１１年印度经济总量已上升为全球第十，欧盟
也依然是印度位列第一的贸易伙伴。然而在双方
经济存在强互补的格局下，２０１１年双方贸易量
只占欧洲对外贸易总量的２．４％，而在印度的对
外贸易地区构成中，欧盟所占份额也在逐年下
降，虽然还是印度最大的贸易伙伴。正是由于对
这一贸易现实的不满，双方对２００７年就开始自
贸区的谈判日益寄予厚望，希望能够藉此扭转局
面，最大化地实现它们之间的贸易潜力。
印度要想扩大对欧盟、乃至对世界的出口，

就必须发展它的制造业。比照中国商品在世界范
围取得的成功经验，印度既看到了差距，也更看
到了希望。在新发布的制造业政策中，印度已经
提出未来十年大力发展制造业，要将制造业的比
重提升１０个百分点，从目前的１５％－１６％提高到
２５％，并创造１亿个制造业岗位。从东亚新兴经
济体的发展经验来看，短时间内实现工业化的最
佳途径就是优先发展出口产业，借海外市场来加
速国内企业技术和资金的积累，并推动企业走向
规模化。印度的人口红利使它很快就能够在价值
链低端的劳动密集型产业与中国形成竞争，当然

前提是它的基础设施、政策环境不要拖后腿。未
来中印在欧盟市场上的竞争有可能会更激烈。

３．印度－欧盟投资与发展性合作
欧盟商界虽普遍认可印度国内市场规模庞

大、经济增长潜力亦十分巨大，是理想的投资
地，但２０１０年实际流入印度的欧盟投资只占欧
盟对外投资的３．２％，甚至不仅弹丸之地的香
港。与其他三个金砖国家相比，差距就更大了：
欧盟在印的投资存量仅及它在中国的一半、俄罗
斯的１／４和巴西的１／５。２０００年１月到２０１１年
１２月间，印度共吸引来自欧盟２５国的直接投资
４０７．６亿 美 元，占 同 期 印 度 流 入 ＦＤＩ 总 量
１６５６．８亿美元的２４．５４％。按照投资存量排名来
看，２０００年４月到２０１２年１２月期间在印度的
前十大投资来源国中，英国以１７０．９亿美元排在
第三位，荷兰排在第六位，投资额为８４．４亿美
元，塞浦路斯以６８亿美元排在第七位。紧随其
后的是德、法，投资总额分别为５１．２亿美元和

３４亿美元。
欧盟在印度投资的行业分布较为广泛，其中

排名靠前的行业主要有化工 （不包括化肥，占
１６％）、服务业 （１５％）、建筑业 （９％）、制药业
（７％）等。这与欧盟对外直接投资的平均构成有
显著的不同。２００９年欧盟对外直接投资中，服
务业的占比高达５７％，其中又以金融业的投资
为最多。欧盟目前最渴望进入的是印度的金融、
电讯、零售以及教育等领域，但到目前为止印度
的零售业大门依然是半遮半掩 （只允许单一品牌
如ＩＫＥＡ在印对资开店，多品牌零售商如家乐福
的进入依然受阻），而金融开放计划自美国的次
贷危机和欧盟的主权债务危机之后又被搁置起

来。这也是印度与欧盟有关自贸区的谈判迟迟不
能达成一致意见的一个原因。当前印度的双赤字
不断膨胀，外资的渴求也因此越来越强，但它对
开放服务业依然抱着犹豫不决的态度。中国与之
明显不同。在２００５年之前中国服务业吸收的投
资占比不到１／３。但自中国加入世贸的过渡期一
结束、服务业全面开放以来，涌入服务业的外资
迅速上升，不仅绝对数量增加，而且占比也超过
了６０％。据估计，２００５年后中国外资的增量有

７７％是来自服务业外资的增加。印度服务业同样
有着巨大的发展潜力，不仅它的国内市场庞大，
而且在一些服务领域它还具有很强的国际竞争

力。如果它的服务业能够更加开放的话，印度一
·５４·
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定会吸引更多的外资流入。近年来，印度对欧盟
的投资也增长很快，２００１年印度流入欧盟的
ＦＤＩ只有１亿欧元，到２００３年就达到６亿欧元，

２００９年更是达到３６亿欧元之多。欧债危机后，
欧洲经济遭遇困难，印度流入的投资也相应减
少，但２０１１年仍有１９亿欧元。印度的海外投资
大都通过并购实现，这是印度大型企业实现国际
化的一个通行作法。
欧盟与印度的发展性合作已经有数十年的历

史了。自１９９４年双方签署了第三个 《伙伴关系
与发展合作协定》（前两个分别签署于１９７３年和
１９８１年），指明合作将更多地集中在卫生和教育
领域。随着联合国千年目标的出炉，① 欧盟的发
展性合作也开始强调要帮助印度实现联合国制定

的千年发展目标。２００４年印欧首脑会议，双方
正式确立印欧战略伙伴关系，并在２００５年通过
了 《联合行动计划》。在该行动计划中，欧盟又
将对印的发展性合作扩大到了一些新的领域，包
括促进和平与安全，促进经济的可持续发展以及
加强文化和技术的交流。欧盟针对非欧盟国家的
发展性合作一直是通过欧盟的发展合作署以赠款

的形式在进行。近年来的做法是由发展合作署不
定期发布有关对象国的中长期 （一般是五年）
《国家战略报告》，在其中明示欧盟将实施的发展
合作项目。欧盟根据这份战略报告，在２００７年
与印度签署了备忘录，分两期向印度提供援助：
在第一期２００７－２０１０年间欧盟将向印度提供
２．６亿欧元的援助，其中１．１亿欧元投向医疗卫
生部门，另有７０００万欧元用于资助印度的教育
部门，８０００万欧元交与印度商务部以促进印欧
联合行动计划的落实。在第二期２０１１－２０１３年
期间，欧盟将再提供２．１１亿欧元，仍集中用于
医疗卫生和教育部门。

４．印度—欧盟自贸区建设进展情况
在２００６年１０月的第七次印度—欧盟领导人

峰会上，双方领导人同意开始ＦＴＡ谈判，以推
动印欧经贸关系的全面发展。谈判正式开始于
２００７年６月，目标是达成一份与世贸组织现有

成果完全兼容，并且更为开放、也更全面的经贸
制度安排，不仅涉及商品和服务贸易的自由化，
而且也涉及投资自由化和削减非关税壁垒，以及
推动知识产权保护、完善竞争法规等多项内容。
与欧盟达成这样一项经贸制度安排，对于双方而
言都是双赢之举：欧盟企业可以在世界成长最快
的市场上赢得先机，而印度产品能够以更低、甚
至是零关税进入欧洲市场上，从而在低端制造领
域对中国产品构成有力的竞争。印欧ＦＴＡ还能
够帮助印度吸引更多的海外投资。② 然而，目前
阶段来自印度国内的阻力明显更大。欧盟的平均
关税水平不仅低于美国而且也低于世界平均水

平。印度恰相反，虽然在１９９１年之后印度取消
了进口限制并削减了关税，但截至２００５年它的
平均关税水平率依然高达１７％，这即使是在发
展中国家中也算高的。同时，它对外资进入的领
域和比例所采取的限制，也引起了外国投资者的
普遍不满。鉴于印度的经济开放程度明显低于欧
盟，因此在自贸区谈判过程中，很自然欧盟一方
为攻印度一方为守。自２００７年以来已进行了多
轮谈判，但仍无结果。目前谈判最为艰难的部分
是服务业的开放。欧盟希望印度打开紧闭的零售
业大门，希望印度提高外资在金融、通讯领域的
投资上限。在贸易自由化方面，即使是在欧盟保
护水平最高的农产品 （包括食品）领域，欧盟也
仅在谷物和糖业这两类产品上关税高于印度，其
他都比印度要低很多。开放农产品市场历来都是
所有的贸易谈判中最难的部分，尤其在印度这样
一个７０％人口生活在农村的国度，遭遇的阻力
之大可想而知。此外，欧盟还希望印度能够大幅
削减汽车、葡萄酒以及烈性酒的关税，这也是印
度难以接受的。在印度目前的政治环境下，曼莫
汉·辛格领导的印度政府对于推动经济进一步开
放显得力不从心。因为对于一个在议会地位不稳
的多党派联合政府而言，执政本已如履薄冰，只
怕再节外生枝。而在欧盟一方，因２０１０年一些
欧盟成员国遭遇主权债务危机，受其拖累欧盟经
济至今不振，因而也就更加渴求拓展外部市场，

·６４·

①

②

２０００年９月联合国首脑会议上由１８９个国家签署 《联合国千年宣言》，宣言列出了八项千年发展目标———从
极端贫穷人口比例减半，遏止艾滋病毒／艾滋病的蔓延到普及小学教育，所有目标完成时间是２０１５年———这
是一幅由全世界所有国家和主要发展机构共同展现的蓝图。
根据欧盟委员会发布的 《欧盟—印度贸易可持续性评估报告》，随着ＦＴＡ的建成，印度短期内即可增加４９
亿欧元的收益，而长期增益将达到１７７亿欧元。与此同时，ＦＴＡ带给欧盟的短期收益为４４亿欧元，长期收
益１７亿欧元。就具体部门而言，印度的纺织、皮革行业将从ＦＴＡ带来的贸易转移中获得最大收益，产出增
幅在２８％左右。而两国的汽车工业都将从ＦＴＡ中受益。



欧盟与印度经贸关系发展及对我国的影响

对印度不会轻易做出让步。谈判仍在继续，何时
能够修成正果仍不得而知。

三、印欧经贸关系对我国的影响及我方对策

１．在欧洲市场上，与印度相比中国产品优
势明显，但差距正在缩小
目前，印欧之间的贸易和投资无论在绝对数

量、还是相对份额上，都与中国－欧盟之间的贸
易投资难以匹敌。中国作为欧盟的第二大贸易伙
伴，它与欧洲的双边贸易已占到欧盟对外贸易的
１３．１％。２０１１年中欧贸易总额４２９６亿欧元，而
同期印欧只有８０１亿欧元，前者是后者的五倍还
多。欧盟同为中印两国最大的出口市场，分别占
它们对外出口的１９．１％和１８．１％。对欧盟产品
市场的争夺两国最为紧张的。至少目前阶段，中
国是远远领先于印度。２０１１年中国对欧盟出口
总额达到２９３３亿欧元，而印度只有３９６亿欧元。
而在投资领域，２０１０年中国吸收的欧盟投资总
量达到７５１亿欧元，印度获得的欧盟投资３４４亿
欧元，不及前者的一半。
从出口欧盟的产品结构上看，两国有相同但

更有不同，重合度并不高，竞争仅是局部。目前
初级产品占印度对欧出口的２１．９％，而中国仅
占３．６％，在这一类别下，来自两国的具体产
品、或具体企业可能有竞争，但对中国而言都不
致影响大局。中国对欧制造品出口比重达到
９５．４％，印度为７６．３％。这一类别下商品众多，
中国的出口主要集中在办公通讯 （占中国对欧出
口的３１．５％）、交通设备 （１４．１％）、成衣制造
（１０．９％）、电气设备 （８．３％），而印度的出口则
更为分散，占比较高有成衣制造 （占印度对欧出
口的１３．０％）、半工业制成品 （１２．８％）、交通
设备 （７．３％）。由于中国目前大多数对欧出口的
商品在绝对数量上都远高于印度，因此中国对欧
出口的些微变动若直接影响到印度的出口，那么
这种影响很可能对印度而言会巨大到可以改变它

的整个对欧出口结构，反之则不然。
然而，即使局部的竞争也不容忽视。纺织及

成衣制造是当前以及未来一段时间中印两国在欧

洲市场上竞争最为激烈的行业。在印度由棉纺、
毛纺、人造纤维及黄麻纺织和成衣制造构成的纺
织业直接雇佣的劳动力３３００万，另有５５００万劳
动力从事着与纺织相关的辅助性工作，是仅次于
农业、雇佣劳动力最多的行业。而在中国尽管产

业结构不断升级、出口产品也日益多元化，但纺
织作为中国传统出口产品的地位仍未动摇。目前
中国不仅是世界最大的纺织生产大国，而且纺织
品和服务的出口量也居世界第一。可以说，纺织
品服装出口的持续稳定增长对保证社会就业及纺

织业自身的可持续发展至关重要。中印两国的纺
织产品大都处在价值链的低端，缺乏品牌效应和
设计优势，走的都是低价竞争的策略。现在随着
中国劳动力成本的快速上升，在这一领域中国的
成本优势已经难以保持。若印度与欧盟签署自由
贸易区最终协定，印度纺织品得以较低的关税或
者零关税进入欧盟市场，那么将给中国纺织业的
出口带来更大的冲击。

２．面对新的竞争，中国必须以经济结构转
型和产业升级来应对

依靠出口带动实现经济起飞的成功先例有不

少，日本、东亚四小龙等都是如此。但是像中国
这样最终发展成为世界生产基地的绝无仅有。

２０１０年我们就已经取代德国成为世界第一大出
口国家。然而，发展到今天，我们的出口导向型
经济正面临来自国内国外越来越严重的挑战。国
外，欧美日等发达经济体自２００８年美国次贷危
机以来一直没有起色，２０１０年的欧债危机又再
雪上加霜，市场需求乏力。国内，劳动力成本上
升、通货膨胀等因素又降低了出口产品的价格竞
争优势。实际上，中国以世界第二的经济规模，
要想靠出口特别是对人口老龄化严重的西方发达

国家的出口来带动增长，即使没有这场次贷危机
都已经不现实了。
印度、越南等后起国家在低端产业上追赶和

挤压中国的竞争空间，我们可以将其看作是产业
生命周期的一个正常过程，正所谓 “后浪推前
浪”。在国际上，我们一方面以通过产品升级、
服务升级，摆脱 “血汗工厂”之名，从事具有更
高附加价值的生产。另一方面，我们可以将已经
成熟了的产业转向国外，将东亚的雁型模式继续
向西、向南扩展，将那些经济上与我们存在阶梯
差距的南亚国家也并入亚洲生产分工体系，从而
既起到延长产品周期的作用，又促进了当地的经
济发展。在国内，我们可以纠偏以往过度工业化
的倾向，产业结构向轻型化转变，加大服务业的
比重将是我们努力的方向。同时在制造业领域也
要更注重培育和开拓国内市场，虽然未来增速会
有所下降，但社会福利却会因此更大。

·７４·



ｔｅｅｓ　ｓｕｓｔａｉｎａｂｌｅ　ｅｃｏｎｏｍｉｃ　ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔ；ｕｒｂａｎｉｚａｔｉｏｎ　ｍｅｅｔｓ　ｔｈｅ　ｎｅｅｄ　ｏｆ　ｉｎｄｕｓｔｒｉａｌｉｚａｔｉｏｎ　ｆｏｒ　ｌａｎｄ　ａｎｄ　ｅｎｓｕｒｅｓ　ａ　ｈａｒｍｏｎｉｏｕｓ
ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔａｌ　ｅｎｖｉｒｏｎｍｅｎｔ；ａｎｄ　ＢＪＰ－ｌｅｄ　ｓｔａｔｅ　ｇｏｖｅｒｎｍｅｎｔ　ｈａｓ　ａｃｃｅｌｅｒａｔｅｄ　ｅｃｏｎｏｍｉｃ　ｌｉｂｅｒａｌｉｚａｔｉｏｎ　ｂｙ　ａｄｏｐｔｉｎｇ　ｍａｒｋｅｔ－
ｆｒｉｅｎｄｌｙ　ａｎｄ　ｏｐｅｎ　ｐｏｌｉｃｉｅｓ．

Ｒｏｌｅ　ｏｆ　Ａｇｒｉｃｕｌｔｕｒａｌ　Ｃｏｏｐｅｒａｔｉｖｅ　Ｅｃｏｎｏｍｉｃ　Ｏｒｇａｎｉｚａｔｉｏｎ　ｉｎ　Ｓｔａｂｉｌｉｚｉｎｇ　ｔｈｅ　Ｐｒｉｃｅ
ｏｆ　Ｆａｒｍ　Ｐｒｏｄｕｃｔ：Ｒｅｖｉｅｗｉｎｇ　Ｉｎｄｉａｓ　Ｅｘｐｅｒｉｅｎｃｅ

Ｈｕａｎｇ　Ｚｈｅｎｇｄｕｏ

Ｆｏｒ　ｍｏｒｅ　ｔｈａｎ　ａ　ｃｅｎｔｕｒｙ，ａｇｒｉｃｕｌｔｕｒａｌ　ｃｏｏｐｅｒａｔｉｖｅ　ｅｃｏｎｏｍｉｃ　ｏｒｇａｎｉｚａｔｉｏｎｓ（ＡＣＥＯｓ）ｈａｓ　ｄｅｖｅｌｏｐｅｄ　ｓｔｅａｄｉｌｙ　ｉｎ　Ｉｎｄｉａ．
Ａｓ　ａ　ｔｙｐｉｃａｌ　ａｇｒｉｃｕｌｔｕｒｅ－ｂａｓｅｄ　ｃｏｕｎｔｒｙ，ＡＣＥＯｓ　ｐｌａｙ　ａｎ　ｉｍｐｏｒｔａｎｔ　ｐａｒｔ　ｉｎ　ｔｈｅ　ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔ　ｏｆ　ａｇｒｉｃｕｌｔｕｒｅ　ａｎｄ　ｒｕｒａｌ　ｅｃｏｎｏ－
ｍｉｅｓ．Ｅｓｐｅｃｉａｌｌｙ，ｔｈｒｏｕｇｈ　ｌａｒｇｅ－ｓｃａｌｅ　ｐｌａｎｔａｔｉｏｎ，ｍａｒｋｅｔｉｎｇ　ｍａｎａｇｅｍｅｎｔ，ｉｎｔｅｇｒａｔｉｎｇ　ｂｕｓｉｎｅｓｓ　ｎｅｔｗｏｒｋ　ａｎｄ　ｄｉｒｅｃｔ－ｍａｒｋｅｔ－
ｉｎｇ　ｆａｉｒ－ｐｒｉｃｅ　ｓｈｏｐｓ　ａｃｒｏｓｓ　ｔｈｅ　ｃｏｕｎｔｒｙ，ｔｈｉｓ　ｍｅｃｈａｎｉｓｍ　ｈｅｌｐｓ　ｒｅｄｕｃｅ　ｔｈｅ　ｉｒｒａｔｉｏｎａｌ　ｐｒｉｃｅ　ｆｌｕｃｔｕａｔｉｏｎ　ｏｆ　ａｇｒｉｃｕｌｔｕｒａｌ　ｐｒｏｄｕｃｔｓ
ａｎｄ　ｔｈｅｎ　ｓｔａｂｉｌｉｚｅ　ｔｈｅ　ｐｒｉｃｅｓ．

Ｉｎｄｉａ－ＥＵ　Ｅｃｏｎｏｍｉｃ　Ｒｅｌａｔｉｏｎｓ　ａｎｄ　Ｉｍｐａｃｔｓ　ｕｐｏｎ　Ｃｈｉｎａ
Ｌｉｕ　Ｘｉａｏｘｕｅ

Ｅｃｏｎｏｍｉｃ　ｒｅｌａｔｉｏｎｓ　ｂｅｔｗｅｅｎ　ＥＵ　ａｎｄ　Ｉｎｄｉａ　ｈａｖｅ　ｅｘｐｅｒｉｅｎｃｅｄ　ｓｍｏｏｔｈ　ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔ　ｉｎ　ｒｅｃｅｎｔ　ｙｅａｒｓ　ｗｉｔｈ　ｔｈｅ　ｎｅｇｏｔｉａｔｉｏｎｓ
ｏｎ　ＥＵ－Ｉｎｄｉａ　ＣＥＰＡ　ｃｏｍｉｎｇ　ｔｏ　ａｎ　ｅｎｄ．Ｔｈｉｓ　ａｒｔｉｃｌｅ　ｆｏｃｕｓｅｓ　ｏｎ　ａｎ　ａｎａｌｙｓｉｓ　ｏｆ　ｔｈｅ　ｈｉｓｔｏｒｙ　ａｎｄ　ｔｈｅ　ｓｔａｔｕｓ　ｑｕｏ　ｏｆ　ＥＵ－Ｉｎｄｉａ　ｅ－
ｃｏｎｏｍｉｃ　ｒｅｌａｔｉｏｎｓ．Ｉｔ　ａｌｓｏ　ｅｘｐｌｏｒｅｓ　ｎｏｔａｂｌｅ　ｆｅａｔｕｒｅｓ　ｏｆ　ｔｈｅ　ｄｙｎａｍｉｃ　ｒｅｌａｔｉｏｎｓ，ａｎａｌｙｚｅｓ　ｐｏｔｅｎｔｉａｌ　ｉｍｐｌｉｃａｔｉｏｎｓ　ｆｏｒ　ａｎｄ　ｐｏｓｓｉ－
ｂｌｅ　ｉｎｆｌｕｅｎｃｅｓ　ｕｐｏｎ　Ｃｈｉｎａ，ａｎｄ　ｍａｋｅｓ　ｓｏｍｅ　ｐｏｌｉｃｙ　ｃｏｕｎｔｅｒ－ｒｅｃｏｍｍｅｎｄａｔｉｏｎｓ．

Ｓｉｎｏ－Ｐａｋ　Ｆｉｎａｎｃｉａｌ　Ｃｏｏｐｅｒａｔｉｏｎ：Ｃｕｒｒｅｎｔ　Ｓｉｔｕａｔｉｏｎ，Ｒｏｌｅ　ａｎｄ　Ｔｒｅｎｄ
Ｃｈｅｎ　Ｊｉｄｏｎｇ　＆Ｚｈａｏ　Ｌｕｏｈｏｎｇ

Ｔｈｉｓ　ａｒｔｉｃｌｅ　ａｎａｌｙｚｅｓ　ｍａｊｏｒ　ａｒｅａｓ　ａｎｄ　ｌａｔｅｓｔ　ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔｓ　ｏｆ　ｆｉｎａｎｃｉａｌ　ｃｏｏｐｅｒａｔｉｏｎ　ｂｅｔｗｅｅｎ　Ｃｈｉｎａ　ａｎｄ　Ｐａｋｉｓｔａｎ，ｒｅｖｉｅ－
ｗｉｎｇ　ｔｈｅ　ｐｒｅｓｅｎｔ　ｓｉｔｕａｔｉｏｎ　ｏｆ　ｔｈｅ　ｃｏｏｐｅｒａｔｉｏｎ．Ｕｓｉｎｇ　ｅｍｐｉｒｉｃａｌ　ａｎａｌｙｓｉｓ　ｂａｓｅｄ　ｏｎ　ｔｈｅ　ｃｏ－ｉｎｔｅｇｒａｔｉｏｎ　ａｎｄ　ｖｅｃｔｏｒ　ａｕｔｏｒｅｇｒｅｓ－
ｓｉｖｅ　ｍｏｄｅｌ，ｔｈｅ　ｓｔｕｄｙ　ｄｅａｌｓ　ｗｉｔｈ　ｏｎ　ｔｈｅ　ｍｕｌｔｉ－ｄｉｍｅｎｓｉｏｎａｌ　ｒｏｌｅｓ　ｏｆ　ｆｉｎａｎｃｅ　ｉｎ　Ｐａｋｉｓｔａｎｓ　ｅｃｏｎｏｍｉｃ　ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔ　ａｎｄ　ｈａｓ　ａｎ
ｏｕｔｌｏｏｋ　ｏｆ　ｔｈｅ　ｔｒｅｎｄ　ｏｆ　Ｃｈｉｎａｓ　ｆｉｎａｎｃｉａｌ　ｃｏｏｐｅｒａｔｉｏｎ　ｗｉｔｈ　Ｐａｋｉｓｔａｎ　ｂａｓｅｄ　ｏｎ　ｓｏｍｅ　ｎｅｗ　ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔｓ　ｏｆ　ｇｏｏｄ　ｒｅｌａｔｉｏｎｓｈｉｐ
ｂｅｔｗｅｅｎ　ｂｏｔｈ　ｎａｔｉｏｎｓ．

Ｒｅｆｏｒｍ　ｏｆ　Ｐａｋｉｓｔａｎｉ　Ｔｒｉｂａｌ　Ａｒｅａｓ　ａｎｄ　Ｃｈｉｎａｓ　Ｒｏｌｅ
Ｙａｎｇ　Ｙｏｎｇ

Ｗｈｅｎ　ｔｈｅ　Ｐａｒｔｉｔｉｏｎ　ｏｆ　ｔｈｅ　ｓｕｂ－ｃｏｎｔｉｎｅｎｔ　ｉｎ　１９４７，ｔｈｅ　ｉｎｄｅｐｅｎｄｅｎｔ　Ｐａｋｉｓｔａｎ　ｐｒｏｍｉｓｅｄ　ｎｏｔ　ｔｏ　ｃｈａｎｇｅ　ｔｈｅ　ｔｈｅｎ　ｉｎｓｔｉｔｕ－
ｔｉｏｎｓ　ｔｈａｔ　ｔｏｏｋ　ｓｈａｐｅ　ｕｎｄｅｒ　ｔｈｅ　Ｂｒｉｔｉｓｈ　Ｒａｊ．Ｔｈｅ　１９７３Ｃｏｎｓｔｉｔｕｔｉｏｎ　ｄｅｆｉｎｅｓ　ｃｌｅａｒｌｙ　ａｄｍｉｎｉｓｔｒａｔｉｖｅ　ｄｉｖｉｓｉｏｎ　ａｎｄ　ｍａｎａｇｅｍｅｎｔ
ｓｙｓｔｅｍｓ　ｏｆ　ｔｒｉｂａｌ　ａｒｅａｓ．Ｗｉｔｈ　ｔｈｅ　ｇｒｏｗｉｎｇ　ｇｌｏｂａｌ　ｆｏｃｕｓ　ｏｎ　ｔｈｅ　ｒｅｇｉｏｎ　ａｆｔｅｒ　９／１１，ｔｈｅ　ｆｕｔｕｒｅ　ｏｆ　ｔｒｉｂａｌ　ａｒｅａｓ　ｉｎｓｔｉｔｕｔｉｏｎｓ　ｂｅ－
ｃａｍｅ　ａ　ｈｏｔｐｏｉｎｔ　ｏｆ　ｄｅｂａｔｅ　ａｇａｉｎ．Ｐａｋｉｓｔａｎ　ｐｒｏｍｕｌｇａｔｅｄ　ｔｈｅ　ｐａｃｋａｇｅ　ｏｆ　ＦＡＴＡ　Ｒｅｆｏｒｍ　ｉｎ　Ａｕｇｕｓｔ　２０１１，ｉｎｖｏｌｖｉｎｇ　ｔｈｅ　ｓｙｓ－
ｔｅｍ　ｒｅｆｏｒｍ　ｉｎ　ｔｈｅ　ｔｒｉｂａｌ　ａｒｅａｓ．Ａｃｃｏｒｄｉｎｇ　ｔｏ　ｔｈｅ　ａｕｔｈｏｒ，ｗｉｔｈ　ｔｈｅ　ｋｉｃｋｓｔａｒｔ　ｏｆ　ｊｏｉｎｔ　ｃｏｎｓｔｒｕｃｔｉｏｎ　ｏｆ　ｔｈｅ　Ｃｈｉｎａ－Ｐａｋｉｓｔａｎ　ｅｃｏ－
ｎｏｍｉｃ　ｃｏｒｒｉｄｏｒ，Ｃｈｉｎａ　ｉｓ　ａｂｌｅ　ｔｏ　ｐｌａｙ　ａ　ｃｏｎｓｔｒｕｃｔｉｖｅ　ｒｏｌｅ　ｔｏ　ｈｅｌｐ　ｒｅｆｏｒｍ　ａｎｄ　ｄｅｖｅｌｏｐ　ｔｈｅ　ｔｒｉｂａｌ　ａｒｅａｓ．

Ｅｘｃｈａｎｇｉｎｇ　Ｅｘｐｅｒｉｅｎｃｅ　ｏｎ　Ｒｕｒａｌ　Ｃｏｎｓｔｒｕｃｔｉｏｎ　ｂｅｔｗｅｅｎ　Ｃｈｉｎａ　ａｎｄ　Ｉｎｄｉａ：

Ｅｎｌｉｇｈｔｅｎｍｅｎｔｓ　ａｎｄ　Ｐｏｓｓｉｂｉｌｉｔｉｅｓ
Ｙａｎｇ　Ｈｕａｊｕｎ　＆ Ｘｉａｎｇ　Ｙｕａｎｊｕｎ

Ｔｈｅ　ｅｘｃｈａｎｇｅ　ｏｆ　ｅｘｐｅｒｉｅｎｃｅ　ｏｎ　ｒｕｒａｌ　ｃｏｎｓｔｒｕｃｔｉｏｎ　ｂｅｔｗｅｅｎ　Ｃｈｉｎａ　ａｎｄ　Ｉｎｄｉａ　ｏｒｉｇｉｎａｔｅｄ　ｉｎ　ｔｈｅ　１９２０ｓｗｈｅｎ　ｔｈｅ　ｃｕｌｔｕｒａｌ
ｅｘｃｈａｎｇｅ　ｂｅｔｗｅｅｎ　ｔｈｅ　ｔｗｏ　Ａｓｉａｎ　ｎａｔｉｏｎｓ　ｂｅｃａｍｅ　ｐｏｐｕｌａｒ．Ｔｈｅ　ｅａｒｌｙ　ｐｒａｃｔｉｃｅ　ｇｉｖｅｓ　ｕｓ　ｓｏｍｅ　ｅｎｌｉｇｈｔｅｎｍｅｎｔｓ．Ｔｈｅ　ｆｉｒｓｔ　ｉｓ
ｔｈａｔ　ｔｈｅ　ｎａｔｉｖｅ　ｐｅｒｆｏｒｍａｎｃｅ　ｏｆ　ａ　ｃｏｕｎｔｒｙ　ｉｓ　ｔｈｅ　ｐｒｅｍｉｓｅ　ｏｆ　ｉｔｓ　ｃｕｌｔｕｒａｌ　ｓｅｌｆ－ｃｏｎｆｉｄｅｎｃｅ；ｔｈｅ　ｓｅｃｏｎｄ　ｉｓ　ｔｈａｔ　ａ　ｓｕｃｃｅｓｓ　ｏｆ　ｔｈｅ
ｒｕｒａｌ　ｃｏｎｓｔｒｕｃｔｉｏｎ　ｄｅｐｅｎｄｓ　ｏｎ　ｔｈｅ　ｃｕｌｔｉｖａｔｉｏｎ　ｏｆ　ｌｏｃａｌ　ｓｏｕｒｃｅｓ　ａｎｄ　ｓｔｒｅｎｇｔｈｓ；ａｎｄ　ｔｈｅ　ｔｈｉｒｄ　ｉｓ　ｔｈａｔ　ｔｈｅ　ｓｉｍｉｌａｒｉｔｙ　ｏｆ　ｌａｎｄｆｏｒｍ
ｉｓ　ａ　ｓｉｇｎｉｆｉｃａｎｔ　ｆａｃｔｏｒ　ｆｏｒ　ａｃｃｅｐｔｉｎｇ　ｔｈｅ　ｏｕｔｓｉｄｅ　ｅｘｐｅｒｉｅｎｃｅ．Ｔｈｅｓｅ　ｈｉｓｔｏｒｉｃａｌ　ｃｏｕｎｔｓ　ｗｉｌｌ　ｐｒｏｖｅ　ｈｅｌｐｆｕｌ　ｉｎ　ｔｈｅ　ｐｒｅｓｅｎｔ－ｄａｙ
Ｃｈｉｎａ－Ｉｎｄｉａ　ｅｘｃｈａｎｇｅ．

Ｔｈｅ　Ｃｒｅａｔｉｏｎ　ｏｆ　Ｉｎｄｉａｎ　Ｎａｔｉｏｎａｌｉｓｔ　Ｃｏｎｓｃｉｏｕｓｎｅｓｓ
Ｏｕ　Ｄｏｎｇｍｉｎｇ

Ｂｙ　ｔｈｅ　ｅｎｄ　ｏｆ　１９ｔｈ　Ｃｅｎｔｕｒｙ，Ｉｎｄｉａ　ｈａｄ　ｂｅｇｕｎ　ｔｏ　ｂｕｉｌｄ　ｕｐ　ｉｔｓ　ｎａｔｉｏｎａｌｉｓｔ　ｓｅｌｆ－ｉｄｅｎｔｉｄｙ　ａｓ　ａ　ｒｅｓｕｌｔ　ｏｆ　ｔｈｅ　Ｂｒｉｔｉｓｈ　ｃｏｌｏｎｉａｌ
ｄｏｍｉｎａｔｉｏｎ　ａｎｄ　Ｗｅｓｔｅｒｎ　ｉｄｅｏｌｏｇｉｅｓ　ｐｏｕｒｉｎｇ　ｉｎ．Ａｔ　ｔｈｅ　ｅａｒｌｙ　ｓｔａｇｅ，ｔｈｅ　Ｉｎｄｉａｎ　ｎａｔｉｏｎａｌｉｓｔ　ｉｄｅｎｔｉｔｙ　ｗａｓ　ｍａｉｎｌｙ　ｒｅｆｌｅｃｔｅｄ　ｉｎ
ｐｏｌｉｔｉｃａｌ，ｅｃｏｎｏｍｉｃ　ａｎｄ　ｃｕｌｔｕｒａｌ　ｆｉｅｌｄｓ　ｗｈｅｒｅ　ｎａｔｉｏｎａｌｉｓｔｓ　ｅｘｐｒｅｓｓｅｄ　ｔｈｅｉｒ　ｎａｔｉｖｅ　ｎａｔｉｏｎａｌ　ｃｏｎｓｃｉｏｕｓｎｅｓｓ，ｓｅｎｔｉｍｅｎｔｓ　ａｎｄ　ｐｏ－
ｓｉｔｉｏｎ．Ｂａｌ　Ｇａｎｇａｄｈａｒ　Ｔｉｌａｋ　ｓｔｒｅｓｓｅｄ　ｔｈｅ　ｎｏｔｉｏｎ　ｏｆ　Ｉｎｄｉａｎ　ａｕｔｏｎｏｍｙ　ｉｎ　ｈｉｓ　ｒｅｌｉｇｉｏｕｓ　ａｎｄ　ｐｏｌｉｔｉｃａｌ　ｔｈｅｏｒｙ，ｗｈｉｃｈ　ｌａｔｅｒ　ｂｅ－
ｃａｍｅ　ｔｈｅ　ｔｅｎｅｔ　ｏｆ　ｔｈｅ　ｐｏｐｕｌａｒ　ｍｏｖｅｍｅｎｔ　ｌｅｄ　ｂｙ　Ｍａｈａｔｍａ　Ｇａｎｄｈｉ　ａｎｄ　ｔｈｅ　Ｃｏｎｇｒｅｓｓ　Ｐａｒｔｙ．


